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Nous avons
couru avec
Bastien Augusto
pour recueillir
ses confidences
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Les incivilités augmentent
en fleche dans les bus

LIMOGES. La STCLM s’inquiete de la
hausse des incidents depuis janvier.pace 4
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« Aller & lidéal et comprendre le réel », Jean Jourés
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“ B HAUTE-VIENNE. Face i I'augmentation des prix des matériaux, la Confédération M ECONOMIES. D’autres professionnels se tournent également vers l'achat groupé, :
de l'artisanat et des petites entreprises du batiment (Capeb) incite les artisans  a l'instar des agriculteurs, confrontés a la hausse des prix des produits phytosa- |
plombiers, chauffagistes, électriciens a rejoindre une coopérative d'achats. nitaires, des aliments d’engraissement et des carburants. PHOTO D'LLUSTRATION : 5. PARA j
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Il PROPOS D'UN JOUR

ERVEZ VOTRE APPARTEMENT NEUF

== | Latitude. Que ce soit Charles Darwin, 5 piéces avec terrasse et stationnement
== | [lexplorateur allemand Alexander von : s Eelie s L
== | Humboldt ou encore le biologiste bri-
tannique Alfred Russel Wallace, tous
= | ont été éblouis par les couleurs vives
g====| d¢ la faune et de la flore, lors de leurs
= | expéditions tropicales dans les années
=== | 1800. Une vaste étude s’appuyant sur
==\ de lintelligence artificielle vient de
3===| confirmer ce que les naturalistes
V===| avaient observé il y a plus de deux si¢-
=== | cles: le plumage des passereaux se ter-
=== nit & mesure qu’on se rapproche des
péles et se pare de couleurs @ proximi-
o2 té de l'équateur. Aucune similarité ¢ RUE SAINTE-CLAIRE ¢ g TR s : N Ta ah
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Face a la hausse des prix

La coopeérative
reduit les colits
des materiaux

Economie

%+ 56 % sur les produits en acier, + 31 % sur le cu
face a laugmentation des prix des matériaux, la
Haute-Vienne (CAPEB 87) incite les a

batiment

ivre, + 81 % sur le PVC au cours des douze derniers mois » :
Confédération de l'artisanat et des
rtisans plombiers, chauffagistes, électriciens a rejoindre la

petites entreprises du

COVAP, une coopérative d'achats, Une solution qui permet « d'économiser de I'argent, du temps et d'accéder
a un stock important ». Explications et témoignages. ¥

Stéphanie Barrat
stephonie.barrat@centrefrance. com

dhérer & une coo-
pérative d’achats permet aux ar-
tisans adhérents de « réduire le
colit d'achat de leurs fournitures
et matériaux d'environ 10 %, peu
importe le volume commandé »,
assure Lionel David, le respon-
sable de la coopérative COVAP
(*).

« Notre fonction premiére est
de négocier, d’acheter et de
stocker en grande quantité des
matériaux de plomberie, de cou-
verture, de sanitaire, de chauffa-
ge, de ventilation, de climatisa-
tion et d'électricité pour nos
artisans coopérateurs. Dans le
contexte actuel de hausse des
prix et de pénurie, nous avons
anticipé et fortement augmenté
nos stocks. En un an, leur valeur
a quasiment doublé, passant de

7 a 13 millions d'euros, soit plus
de 20.000 références, pour que
nos adhérents puissent avoir
leurs produits tout en limitant la
hausse des prix », explique Lio-
nel David.

Gagner de l'argent, mais ga-
gner aussi du temps. « Négocier,
comparer, relancer, ¢a prend du
temps @ l'artisan qui préfere étre
sur les chantiers. Selon une étu-
de, adhérer a la coopérative,
c'est économiser 7 heures de
travail par semaine », s'enthou-
siasme le responsable de la CO-
VAP.

En Haute-Vienne, « seize en-
treprises adhérent déja 4 notre
coopérative et deux autres vont
nous rejoindre fin avril », assu-
re-t-il.

Une relation de confiance

Parmi eux, Hervé Voisin, de
l'entreprise HEVELEC a Magnac-
Bourg, est adhérent de la coopé-
rative depuis plus de cing ans. 11
commande & la COVAP « 90 &
95 % de [ses] matériaux. C'est
quasiment mon seul fournisseur.
C’est un choix de fond, car le

rapport est différent d’avec un
fournisseur “classique” Je sais
que le prix qui m’est proposé
par la coopérative est le meilleur
que je puisse avoir. La-dessus, il
n'y a pas & discuter. Nous som-
mes dans une relation de con-.
fiance », lance I'artisan-chef

~d'entreprise.

Johan Mortier - de I'entreprise

Joél Mortier et fils - est un petit-

nouveau chez les coopérateurs.
Il adheére 2 la coopérative @Epuis
le début de I'année. Si les condi-
tions tarifaires n'ont pas été l'ar-
gument déclencheur de 'adhé-
sion, c’est la philosophie de la
coopérative qui a séduit le chef
d’entreprise, qui n’a plus « la
sensation d'engraisser un gros
groupe ».

« 8i un artisan cherche un
comptable, s'il veut acquérir un
camion, s'il a besoin d'un bu-
reau d'études pour répondre 2
un appel d'offres... La coopérati-
ve offre des solutions adminis-
tratives, techniques, sociales.
Normal, & sa téte sont des arti-
sans qui réfléchissent pour eux-
mémes et pour d'autres artisans.
On parle le méme langage, la
coopérative nous épaule. Elle n'a
rien & nous vendre, ce ne sont
pas des commerciaux », indique
Johan Mortier.

En effet, « la COVAP propose
un service de conseils et de chif-
frages via des experts techniques
qui travaillent dans différents

poles. Le péle électricité comp-
te, par exemple, six salariés »,
appuie Lionel David.

Des services

« Avec eux, il n'y a pas de frais
cachés, ni frais de livraison, ni
frais de facturation. Clest trés
important, notamment pour l'ar-

tisan qui travaille seul et qui ne
voit pas ce genre de frais pas-
Ser », ajoute Johan Mortier.

Des services qu'apprécie aussi
Hervé Voisin, notamment en ce
qui concerne les livraisons. « Le
livreur de la COVAP a un double
des clés de mon dépét. I vient,
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ARTISANS. Lles électriciens comme les plombiers et les chauffagistes peuvent adhérer a la coopérative d'achats COVAP pour béneficier de tarifs plus ovantageux sur

leurs matérioux que s'ils devaient les négocier seuls, »

il dépose la palette et c'est fini.
Plus de colis perdu, plus de ga-
lére de livraison. La COVAP pro-
pose aussi des catalogues &
montrer 8 mes clients, pas la
peine d’en amener 36.. c’est
quand méme la tranquillité ! »
Pour adhérer, « il n'y a pas de
cotisation, pas de droit d'entrée

+6,1
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mais l'entreprise doit souscrire
des parts sociales qu’elle récu-
peére quand elle veut quitter la
coopérative. C'est 200 parts &
16 €, soit un montant de 3.200 €.
Nous mettons en place des faci-
lités de paiement sur un an. Ce
que l'artisan va économiser les
premiers mois va amortir le

C'est la hausse des coiits de production de la construction constatée par
I'INSEE entre la fin 2020 et la fin 2021.

206

Clest I'indice de prix (instrument de mesure de [inflation) du PVC sur le
marché frangais relevé par I'INSEE en janvier 2022. C'est I'un des
matériaux qui affiche la courbe ascendante la plus vertigineuse, En
effet, cet indicateur était de 90 en juin 2020 et na cessé de croitre
depuis, sachant que ces chiffres ne prennent pas encore en compte le
confiit en Ukraine. On parle d'inflation quand l'indice est supérieur @
100 et de déflation quand I'indice est inférieur a 100.

A A

montant des parts sociales », af-
firme Lionel David.

« La coopérative : une solution
pérenne pour éire moins impac-
té par les augmentations irra-
tionnelles des prix des maté-
riaux », martele Benjamin
Chimol, le secrétaire général de
la CAPEB. &

(*) Coopérative vendéenne des artisans
plombiers.

’Prul'lp.le. Lo prochaine réunion
d'information sur la coopérative aura lieu
jeudi 14 avril dans les locoux de la CAPEB, 24
rue lesage d Limoges, d 18 h 30. les ortisans
(adhérents ou non) peuvent contacter le
05.55.77.92.00 ou aller sur
secretariat@capeb87 fr pour sinscrire.
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40 ans
Basée @ La Chaize-le-Vicomte, @

| coté de La Roche-sur-Yon en |
Vendée, la coopérative COVAP
fétera ses 40 ans d'existence le
1* juillet. « Ces derniéres an-
: nées, la COVAP a souhaité
s'étendre @ d'autres départe-
ments. Nous possédons des
agences prés de La Rochelle, An-
gouléme, Périgeux et Brive,
Dans un an, une autre devrait
voir le jour a Bégles, d coté de
Bordeaux », détaille Lionel Da-
vid.
: Limoges
« Pour créer une agence en
Haute-Vienne, il fout qu'une
trentaine d'artisans adhérent @
. notre coopérative. Aujourd’hui,
_ seize entreprises adhérent et
deux autres vont nous rejoindre
fin avril. On espére atteindre le
chiffre de vingt @ la fin du mois
de juin et trente d'ici la fin de
I'année. Nous sommes raisonna-
blement optimistes car le dépar-
tement de la Haute-Vienne
compte environ 420 entreprises
. de plombiers-chauffagistes et
- 400 entreprises d »
. 300 4 400 m’
: Une agence COVAP a Limoges si-
| gnifie la présence « d'un dépdt
- de 300 a 400 m? pour stocker
- les matériaux, et pourquoi pas
' une salle d'exposition ou show-
* room de 400 m’ pour que les ar-
. tisans coopérateurs puissent fai-
- re découvrir @ leurs clients leurs
i produits. C'est aussi des emplois,
probablement trois. Nous som-
mes en train de recruter un ani-
- mateur réseau en charge du dé-
. veloppement en Haute-Vienne. »
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